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Duchell 
Duchell is Europees marktleider geworden doordat 
het bedrijf een onestopshop heeft gecreëerd van 
hoogwaardige producten tegen concurrerende 
prijzen. Daarnaast streeft Duchell naar een hoog 
serviceniveau. Duchell doet dit onder andere door 
twee fulltime adviseurs zijn klanten in Nederland 
te laten bezoeken om hen van advies te dienen 
en te helpen de omzet te optimaliseren. Dit loopt 
uiteen van het adviseren over nieuwe betaalsy-
stemen (*1) tot winter-teegras (*2) en attractieve 
range-benodigdheden (*3) die het onderscheid 
kunnen maken. Duchell is constant in beweging 
om het assortiment en de propositie naar de klant 

te verbeteren. Zo is de onlangs in samenwerking 
met Het Rijk Golfbanen ontwikkelde quickscan een 
handige tool voor golfbanen om de kwaliteit van 
hun golfbaan en driving range te laten analyse-
ren. Duchell beoordeelt gratis alle facetten van de 
materialen en brengt een vrijblijvend advies uit, in-
gedeeld in de categorieën ‘zou moeten/wenselijk/
perfectioneren’ met een bijbehorend prijskaartje. 
Internationaal heeft Duchell distributeurs in 26 
landen en het volume dat dit creëert, stelt Duchell 
in staat actief, samen met klanten en leveranciers, 
producten te ontwikkelen en aan te bieden en zo 
de markt constant van de allernieuwste ontwikke-
lingen te voorzien. 

Range King  
Het bedrijf waaruit Range King ontstaan is 
(opgericht in 1968), was oorspronkelijk gespecia-
liseerd in onderhoud en reparatie van automaten 
voorzien van muntinworp. Ruim 30 jaar geleden, 
toen er in de Benelux nog maar enkele golfba-
nen waren met buitenlandse ballenautomaten 
zonder technische ondersteuning, werd door deze 
golfbanen regelmatig een beroep gedaan op de 
technische expertise van het Nederlandse Range 
King om defecten te verhelpen. De ontwikkeling 
van een Nederlandse ballenautomaat met ver-
nieuwd uitgiftesysteem en een ballenraper – begin 
jaren 80 – vormde voor Range King de eerste 

Dutch Golf Supplies, leverancier van onder meer Snag-materiaal, is natuurlijk niet het enige bedrijf in Nederland dat een breed aanbod levert van 

materialen voor golfbanen en driving ranges. Ook de vier andere spelers van belang op de Nederlandse markt verdienen een plaatsje in deze 

Golfbusiness. Samen zorgen zij dat de innovaties uit de hele wereld hun weg vinden naar Nederlandse golfbanen, uw golfbaan!   
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Innovaties genoeg, komen ze van verre?
Duchell, Oxland, Range King en Flevo Green Support nader voorgesteld

Het E-range betaalsysteem met de handige E-key, 
die de gebruiker aan de sleutelbos kan hangen, 
werkt omzetverhogend en is inmiddels op een 
kwart van de Nederlandse banen in gebruik.

Tee Turf biedt de golfbaan een economische 
oplossing voor wintertees en een teelines op de 
range – de hoogte van het gras zorgt ervoor dat 
de speler een standaard houten tee kan gebrui-
ken; de dichtheid van het gras zorgt ervoor dat 
de speler stevig staat.

Track Tee – Verhoging van de attractiviteit - een 
bay divider (afscheiding tussen de afslagplaat-
sen op de range) die automatisch de snelheid 
en afstand van elke geslagen bal aangeeft – de 
eerst Track Tees zijn deze maand geïnstalleerd bij 
Golfcentrum Amstelborgh–Borchland.



31

schreden op het gebied van golf. Met ruim 45 jaar 
ervaring levert Range King inmiddels technische 
oplossingen voor elk onderdeel van de cyclus die 
een driving range-bal doorloopt: van ballenrapers 
via wassers en transportsystemen tot ballenuit-
giftemachines en betaalsystemen. De technische 
oorsprong van Range King vormt nog steeds de 
basis bij de ontwikkeling van (nieuwe) producten, 
zoals een betaal- en identificatiesysteem, geba-
seerd op contactloze (en daardoor probleemloze) 
RFID-technologie met passen of sleutelhangers. 
Dit systeem kan geïntegreerd worden in andere 
bedrijfssoftware op golfbanen. 
Naast technische oplossingen biedt Range King 
een compleet assortiment van ruim 3.000 produc-
ten voor de inrichting van golfbanen en driving 
ranges, leverbaar uit voorraad vanuit Hoofddorp. 
Door deze materialen in Europa af te zetten via 
wederverkopers, kan Range King groot en efficiënt 
– wereldwijd – inkopen en daarmee concurrerend 
aanbieden. 

 
Oxland 
Oxland is een van de meest innovatieve fabrikan-
ten van driving range-machines die momenteel in 
Europa gevestigd zijn. Oxland is onder andere 
uitvinder van de Wobbler ballenwasser en het 
geïntegreerde Ditch systeem voor golfrangeballen, 
waarbij het rapen, schoonmaken, transporteren en 
weer uitgeven van golfballen bijna volledig auto-
matisch gebeurt. Mede door deze uitvindingen en 
de kostenbesparing die daardoor wordt gereali-
seerd, is Oxland inmiddels Europees marktleider 
van deze systemen geworden. De productlijn van 
Oxland is modulair opgebouwd, waardoor het 
altijd mogelijk is de machines voor de driving 
range aan te passen aan de benodigde capaciteit, 
zonder dat telkens het volledige machinepark 
vervangen moet worden. Daarnaast levert Oxland 
een breed assortiment van driving range-matten, 
driving range-ballen en andere toebehoren voor 
de driving range. Ten slotte zijn de producten 
en machines klaar voor de toekomst, waarbij de 

aansturing van de machinerie en ballenautomaten 
eenvoudig via internet gerealiseerd kan worden. 
Dit geldt ook voor de nieuwe trend op driving 
range-gebied: de volledig automatische Tee-up 
systemen. De eerste van deze Tee-up systemen 
zijn al door Oxland onder andere in Duitsland, 
Oostenrijk, Zwitserland en Spanje gerealiseerd.  
 
Flevo Green Support  
Dit bedrijf is altijd op zoek naar innovatieve en 
duurzame producten voor de golfbaan. Of het 
nu gaat om een hole cup of een machine: alles 
wordt getest om er zeker van te zijn dat de juiste 
producten voldoen aan de verwachte duurzaam-
heid en prijs-kwaliteitverhouding. Het bedrijf 
heeft voor de driving range onlangs een uniek 
product gevonden, dat boven alle verwachtingen 
presteert. De basis ligt in de skibranche; denk aan 
de slalomwedstrijden. Deze stokken buigen mee, 
zodra de skiër er langs gaat. Ditzelfde systeem is 
onder patent voor golfbanen te krijgen bij Flevo 
Green Support.  
 
De stok wordt standaard geleverd met een vlag 
voor op de driving range en kan tot aan de grond 
meebuigen. Daardoor kan de ballenraapmachine 
er zo overheen rijden. Dit scheelt enorm veel tijd. 
Het systeem zal bijvoorbeeld op de Breuninkhof 
dienen tegen diefstal en vernieling op de range. 
Men steelt daar de stokken en nadat hoofdgreen-
keeper Henri Broekhof deze in de grond had 
verzonken, vond men het leuk de stokken met 
range-vlag in tweeën te breken! Zo is dit bedrijf 
altijd op zoek naar onderscheidende producten, 
waarmee ze net iets meer kunnen bieden dan de 
standaard. Ook het verlenen van service en, zeker 
in deze tijd, het kunnen meedenken met de klant is 
voor dit bedrijf van groot belang. 

Achtergrond
Leveranciers

De nieuwste ontwikkeling contactloos betalen, 
Range King.

De ballenautomaat van De Houtrak, netjes 
ingebouwd, Range King. 

Ballpicker met ditch, Oxland.

Oxland balldispenser in beschutte ruimte. De stok waar de ballenraapmachine zo overheen 
kan rijden, Flevo Green Support.


